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Handelsvaerket i AC Horsens
har massiv fremgang

112 sponsorer far konkrete forretninger, leads og inspiration i AC Horsens” handelsnetvark

Af: Nikolaj Birk, StoryBy

andelsnetvaerket i AC Horsens bestar
Hi dag af 112 sponsorer som er opdelt

i fire faste grupper. Hver gruppe mg-
des til et netveerksmgde én gang om mane-
den i halvanden time. Disse mgder hjaelper
deltagerne med forretningsmuligheder pa
tveers af netvaerket.

Pa netveerksmgderne kan man sgge hjaelp
hos hinanden i form af forretningsleads,
gode tilbud og generelt fa nogle gode nye
kontakter.

Fra sommeren 2017 har Coachers overtaget
faciliteringen af disse mgder, og indehaver og
stifter af Coachers Preben Braagaard og hans
partner Thomas Kokholm er ansvarlig for en
god styring af mgderne. Coachers har veeret
med til at lgfte veerdien og energien af mgder-
ne, og der har varet en stor tilstrgmning af
nye medlemmer det sidste halve ar.

Preben Braagaard satter her et par ord
pa, hvordan han oplever at veere en del af
netvaerket som facilitator:

- Jeg synes, det har veret en fantastisk
oplevelse at veere en del af netvaerket siden
juni 2017. Pa mgderne er der en utrolig god
energi og and. Folk vil meget gerne hjelpe
hinanden med at abne muligheder for gode
leads til hinandens forretninger. En spaen-
dende ting er, at der kommer sa mange for-
skellige brancher og mennesker pa samme
sted, som oplever at mange af hverdagens
udfordringer er noget, man har til feelles,
siger Preben Braagaard og fortsatter:

- Vi har en fast agenda, der har til formal
at kombinere hygge og relationsopbygning
med noget fagligt. Medlemmerne har ofte
gaester med, og vi starter med at preaesen-
tere os for hinanden. Herefter bringer vi
et leeringsemne i spil, hvor vi fra Coachers
bruger cirka 20 minutter pd et emne, som
deltagerne efterfalgende sa diskuterer i
sma grupper. Efter leeringen bruger vi tid
pa sggerunder efter forretningsleads, og
samtidig har man i netvaerket mulighed for
at forteelle om aktuelle tilbud eller input
fra sin virksomhed. Til sidst slutter reprae-
sentanter fra AC Horsens af med at fortaelle
om sidste nyt fra AC Horsens, lyder det fra
Preben Braagaard.

Han naevner flere leeringsemner:

- Inden vi startede, udarbejdede vi en bruge-
rundersggelse i netveerket omkring gnsker
til emner. P4 basis af den undersggelse har vi
defineret emnerne. Eksempel pé leeringsem-
ner vi har dreftet er forhandlingsteknik i
indkeb og salg, bedre styring af tiden i hver-
dagen, kundeservice og kundestandarder og
ogsa opbygning af mentale kompetencer i et
kraevende erhvervsliv, Vi har stadigvaek man-
ge leeringsemner i baghanden, og det er vildt
spandende at se den debat, der kommer om
leeringsemnerne pa tveers af folks jobfunktio-
ner, forklarer Preben Braagaard.

Utrolig meget samhandel
Medlemmerne i handelsnetvaerket laver
konkrete forretninger mellem hinanden, far
gode leads og far masser af inspiration, de
kan bruge i dagligdagen.

- Der skabes utrolig meget samhandel
mellem medlemmerne. Eksempelvis har vi

i Coachers faet en ny grafiker, en ny revisor
og en leverandgr af reklameartikler pa bare
et halvt ar. Nar folk sgger leads hos hinan-
den, sa fglger vi op og maler pa det, og det
skaber virkelig business. Folk bestemmer
jo selv, hvad de bruger netveaerket til. Nogle
bruger det til et afbreaek fra hverdagen, men
rigtig mange er meget aktive med at styrke
sin forretning. Samtidig kan jeg ogsa maer-
ke, at folk er meget glade for den leering, vi
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har bragt med til mgderne fra Coachers, sa
alt i alt kan jeg kun opfordre endnu flere til
at mgde op som gaest pa et netveerksmgde

eller tilmelde sig netvarket, slutter Preben
Braagaard.

Rundt om Coachers

Coachers startede i 2001, hvor virksomhe-
den blev stiftet af Preben Braagaard i Kg-
benhavn. I 2010 flyttede virksomheden til

Horsens og bestar i dag af Preben Braagaard
samt de 2 partnere Thomas Kokholm og
Hans Henrik Bladt. Alle 3 er bosiddende i
Horsens.

Kerneydelserne i Coachers er salgstree-
ning, ledertraening, personlig coaching,
mental treening og foredrag.



